
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

裏面の参加申込書に必要事項をご記入の上、お申込みください。 

商 談 力 向 上 セ ミ ナ ー 

なかなか成約に 
つながらない… 

昭和 39 年 東京都生まれ。昭和 61 年慶應義塾大学経済学部卒。大学卒業後、株式会社リクル

ートに入社。『とらばーゆ』『B-ing』や新卒向け求人情報誌の編集を経て、平成 4 年に独立。平成

11 年には有限会社永瀬事務所を法人登記し取締役に就任。 平成 20 年には、食品を作る人と買

う人を結び、最終的に消費者と結びたい。そして地域と消費地を結びたいという思いから、『バイ

ヤーズ・ガイド』を創刊。 平成 20・21 年度は経済産業省『にっぽん e 物産市』の中央事務局

として活躍。 平成 23 年には『バイヤーズ・ガイド』を事業会社として独立させ、現在は有限会

社永瀬事務所バイヤーズ・ガイド事業部編集発行人として、食の商品開発・販路開拓に関する講演・

研修を全国各地で行い、年間 90 本を超える。 

こだわりを持って開発した商品。その魅力や特徴が、バイヤーに的確に伝わっていますか？ 

商談の場で欠かせないツールとなっているＦＣＰ展示会・商談会シートの書き方をはじめ、成約率

をあげるための秘訣をお伝えします。初心者にも大好評のセミナーですので、ぜひご参加ください。 

 また、出口として、主に首都圏の百貨店・高質スーパー等のバイヤーを招聘した商談会・交流会

の開催を予定しております。本セミナーで商談スキルを向上し、対策を立て商談会に臨みましょう。 

 

・販路開拓の基礎知識    ・  

・売れる地域発の商品とは？ ・展示会・商談会対策 

・食品表示の重要性     ・商談後のフォローアップ 

セミナー内容 

お申込み・お問い合わせ 

鳥取県商工会連合会 (鳥取市湖山町東 4-100) 

TEL：(0857)31-5556  FAX：(0857)31-5500 

E-Mail：keieikikaku@tori-skr.jp 

◆日 時 平成 30 年７月２５日(水) 13：30～16：30 

◆会 場 鳥取県商工会連合会 ３F 

◆参加費 無 料 

◆対 象 販路開拓を目指す食品事業者 

◆共 催 鳥取県商工会連合会、鳥取商工会議所 

 
 

～商談会・交流会の開催告知～ 

◆日 程：平成 30 年１０月２５日(木) 商談会 13:00～ 交流会：18:00～ 

◆会 場：鳥取商工会議所ビル 

◆バイヤー：主に首都圏の百貨店、高質スーパー等 ４～５社程度 

◆形 態：バイヤーの希望等を調整した上での個別スケジュール商談 

   ※商談会・交流会の詳細、申込みについては後日ご案内いたします。 

 

  

講 師  有限会社永瀬事務所 バイヤーズ・ガイド事業部 編集発行人 永瀬 正彦 氏 



 

 

 

 

 

 

鳥取県商工会連合会 経営企画課 あて 

商談力向上セミナー『成約を勝ち取る！展示会・商談会対策』 

参加申込書  申込期限：７月２０日（金） 

企 業 名  

所 在 地 (〒   －     ) 

連 絡 先 TEL：              FAX： 

参 加 者 

役職・氏名 

役職・氏名 

販路開拓に 

取り組んでいる 

商品・ターゲット 

商 品         

 

 

ターゲット 

①売り先(該当の□にチェック） 

□外食   □中食  □商社・卸売  □スーパー   

□百貨店  □その他小売  □ホテル・宴会・レジャー  

②性別・客層 

 

展示会・商談会 

出展回数 

（該当に○） 

  ０回  ・  １～２回  ・  ３～４回  ・  ５回以上 

展示会・商談会に

関する課題・悩み 

 

10/25開催の 

商談会の参加意向 
希望する  ・  希望しない 

   ※記入いただいた情報は、本セミナーの運営、今後の事業等の案内に限り使用させていただきます。 

ＦＡＸ 

0857-31-5500 


